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PERNYATAAN MENGENAI TUGAS AKHIR 
SUMBER INFORMASI SERTA PELIMPAHAN HAK CIPTA 

 
Dengan ini saya menyatakan bahwa laporan tugas akhir berjudul PENGARUH HARGA, 
VARIASI PRODUK, DAN KUALITAS PELAYANAN TERHADAP KEPUTUSAN 
PEMBELIAN DI KEDAI KOPI KEBUN CEMARA adalah benar karya saya dengan 
arahan dari pembimbing dan belum diajukan dalam bentuk apa pun kepada perguruan 
tinggi mana pun. Sumber informasi yang berasal atau dikutip dari karya yang diterbitkan 
maupun tidak diterbitkan dari penulis lain telah disebutkan dalam teks dan dicantumkan 
dalam Daftar Pustaka di bagian akhir tugas akhir ini.  

Dengan ini saya melimpahkan hak cipta dari karya tulis saya kepada Politeknik 
Wilmar Bisnis Indonesia. 
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Kualitas Pelayanan Terhadap Keputusan Pembelian Di Kedai Kopi Kebun Cemara 
dapat diselesaikan.Tugas Akhir ini merupakan salah satu syarat untuk menyelesaikan 
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kebijakan akademik yang mendukung kelancaran proses penyusunan tugas 
akhir ini. 
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7.Pasangan tercinta, yang telah menjadi sumber semangat, doa, dan dukungan 
moril maupun materil yang tiada henti selama penulis menyelesaikan studi. 

8.Ayah, Ibu, serta seluruh keluarga, atas segala doa, kasih sayang, dan dukungan 
yang tidak pernah putus. 
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