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PERNYATAAN MENGENAI TUGAS AKHIR 
SUMBER INFORMASI SERTA PELIMPAHAN HAK CIPTA 

Dengan ini saya menyatakan bahwa laporan tugas akhir berjudul STRATEGI PROMOSI 
PRODUK DIMSUM MENTAI UNTUK MENINGKATKAN MINAT BELI KONSUMEN B2C 
(Studi Kasus Dimsum.lo) adalah benar karya saya dengan arahan dari pembimbing dan 
belum diajukan dalam bentuk apa pun kepada perguruan tinggi mana pun. Sumber 
informasi yang berasal atau dikutip dari karya yang diterbitkan maupun tidak diterbitkan 
dari penulis lain telah disebutkan dalam teks dan dicantumkan dalam Daftar Pustaka di 
bagian Tugas Akhir ini. 

Dengan ini saya melimpahkan hak cipta dari karya tulis saya kepada Politeknik Wilmar 
Bisnis Indonesia. 
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PRAKATA 

Segala puji syukur penulis panjatkan ke hadirat Allah SWT sang maha segalanya, atas 
rahmat dan hidayat-Nya sehingga penulis mampu menyelesaikan tugas akhir yang 

berjudul Strategi Promosi Produk Dimsum Mentai untuk meningkatkan minat beli 
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10.Terima kasih kepada seluruh jajaran penyedia, toko, dan supplier yang telah 
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