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Rekapitulasi Responden Kondisi Perusahaan saat ini  

 (Kuisioner  SWOT) 

Pertanyaan SWOT 
Respnden Rata- 

rata R1 R2 R3 

Kekuatan (Strenght) 

Produk  berkualitas 4 3 4 3,7 

Lokasi dan tempat usaha strategis 3 3 4 3,3 

memproduksi jamur dan baglog bibit jamur 

tiram. 
3 4 4 3,7 

komunikasi pemilik dan karyawan terjalin 

dengan baik 
3 3 3 3 

memiliki badan hukum 4 4 4 4 

memiliki dan menjalin hubungan baik dengan 

pemasok 
3 3 2 2,7 

kelemahan (weakness) 

kapasitas produksi belum optimal 2 2 1 1,7 

kemasan produk kurang menarik 1 2 1 1,3 

promosi yang dilakukan masih sederhana 2 1 2 1,7 

pencatatan keuangan masih sederhana 1 1 2 1,3 

manajemen perusahaan konvensional 2 2 2 2 

peluang (opportunity) 

Sistem informasi dan teknologi semakin 

berkembang. 
4 4 3 3,6 

Target pasar menengah keatas. 3 3 3 3 

Loyalitas konsumen yang baik. 4 4 4 4 

Tingkat kesadaran masyarakat terhadap 

kesehatan semakin tinggi. 
3 4 3 3,3 

Ancaman (threats) 

Pengaruh kondisi alam. 3 4 3 3,3 

Peningkatan biaya produksi. 3 3 3 3 

Munculnya pesaing baru. 4 4 3 3,7 

Ancaman produk pendatang baru. 3 4 3 3,3 
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